
Cómo arrendar 
un camión 

Arrendar un camión es similar a arrendar una casa. Arrendar significa que usted está pagando para usar 
un camión que no es suyo. Cuando su contrato de arrendamiento se acaba, usted devuelve el camión a 
la compañía que le arrendo a menos de que usted quiera comprarlo por un precio predeterminado. 

Uno de los beneficios de arrendar un camión es que los contratos de mantenimiento frecuentemente 
están incluidos, significando que la compañía de arrendamiento toma la responsabilidad por la 
mayoría del mantenimiento. Adicionalmente, arrendar le da la oportunidad para usar el camión por 
un cierto tiempo, devolverlo y arrendar un modelo más nuevo. 

•	 No se apure para firmar un contrato de 
arrendamiento. Revise dos o más contratos y 
haga que un contador o abogado mire los 
detalles (si es posible). 

•	 Trate de negociar el precio y los términos del 
arrendamiento. Podrá ahorrar mucho dinero 
por simplemente preguntar. 

•	 Compare el valor del camión con el valor de 
reventa de un camión similar. 

•	 Siempre pregunte para ver los registros de 
mantenimiento del camión antes de firmar el 
contrato de arrendamiento. 

•	 Consiga una comparación escrita entre 
una compra del camión y un contrato de 
arrendamiento del camión del comerciante. 
Evalúe la comparación usted mismo o haga 
que un contador lo evalúe.

•	 Haga que su contrato de arrendamiento sea lo más corto posible y entienda completamente lo 
que pasa al final del contrato. 

Si usted ha decidido que arrendar es el camino para usted, aquí hay unos consejos 
para ayudarle a navegar por el proceso de arrendamiento. 
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Arrendar un camión puede ser una buena opción para muchos propietarios-operadores. Asegúrese de 
considerar las necesidades específicas de su compañía antes de seguir adelante con cualquier compra 
o contrato de arrendamiento. Lo que funciona mejor para usted no funciona para otra persona, así 
que, ¡investíguelo!

Ser su propio jefe tiene muchos beneficios, pero también tiene sus retos. Deje que TBS le ayude a vencer 
algunos de esos retos con nuestras soluciones de flujo efectivo, soporte administrativo, servicios de 
conformidad del DOT, ayuda de seguro, servicios de permisos de transportación y más. De esta manera, 
usted puede enfocarse en lo que es más importante: desarrollando su negocio.

•	 Revise el contrato por limitaciones de millaje. 
Si hay limitaciones, asegúrese de que sean 
alineadas con la distancia que usted planea 
viajar. 

•	 Revise el contrato para restricciones de 
alteración. No querrá realizar alteraciones 
y descubrir que usted ha violado algunos 
términos del contrato cuando vaya a 
devolver el camión al final de su contrato. 

•	 Investigue cuándo los pagos son debidos y 
lo que usted deber hacer en el caso de un 
accidente o daño. 

•	 Entienda las condiciones en que usted 
puede salirse del contrato. 

•	 Entienda cómo el Servicio de Impuestos 
Internos (IRS) considere el contrato de 
arrendamiento. Si el contrato no incluye 
una opción para comprar, usted no puede 
despreciar el vehículo, pero si puede 
clasificar los pagos como un costo en sus 
declaraciones de impuestos. 

Cómo arrendar un 
camión, continuación
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